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biztosítás értékesítés jövője



Mit is csinálnak az emberek?



És hol csinálják?



Mire használják?



Mire használják?



Kik használják?



Miért fontos ez?

ELÉRÉS
Jelen kell lenni az 
interneten!

ESZKÖZ
Social media és 
weboldal egyaránt

MOBILE FIRST!
Egyre nő a mobil 

jelentősége
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Online ( jó)példák
…avagy kiket érdemes figyelemmel 
kísérni



Lemonade



Lemonade

Értékesítés másként
Magasan a piaci standardok felett

Kárrendezés másként
AI  használattal, Big Data elemzéssel
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Lemonade

Egyre javuló Hatékonyság
Magasan a piaci standardok felett

A jövő termékét építik
100x több adattal, mint bárki
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DFV – Startup biztosító Európából 

Deutsche Familien Versicherung



A jövő egyik ügynöke



...és hogy gond-e a nyelvismeret?



Mit kell tehát tenni biztosítóként?

Termék Egyszerű, adatvezérelt 
csomagtermék01

03 API Kialakított online 
együttműködési folyamatok

+1 GO BACK! Háttér biztosítása 
innovatív partnereknek

UX/UI Online ügyfél utak 02



És innentől csak online kötnek majd biztosítást?



Mit is csinálnak az emberek?



Mit kell tenni?

01 Social M. 
jelenlét

Kapcsolatépítés, 
hitelesség

02 CRM Digitális 
ügyfélkapcsolattartás

03 www Webes jelenlét

04 hatékonyság Online meeting, online 
aláírás, papírmentesség



Köszönöm a 
figyelmet!
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